
 
 
 
 
 

 

有限会社太田自工 

 
 
お車の調子はいかがですか？ 

太田自工では、あなたの愛車を点検中。

 
 

―より高いクオリティを目指すウォーターコートメールマガジンー
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愛知県三河地区で快走続ける太田自工様のご紹介です。 
セールスコンサルタント 横井信也

軽から大型車販売・車検・整備クレーン架装まで 
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・西三河最大級！！軽未使用車専門店 

ケイスタイル（ウォーターコート施工店） 

・軽～大型車の新車販売・車検・整備・クレーン

架装ことなら「太田自工」 

中古車の販売・買取りことなら「太田自工」 

29 人乗りバスから乗用車の 

レンタカーことなら「ニッソーレンタルリース」 

軽自動車のレンタカーを始めました。 

３時間/￥980～よりご利用いただけます！ 

会社概要 
有限会社太田自工 
〒445-0803 

愛知県西尾市桜町 2丁目 32 番地 

TEL0563-56-1855 

FAX0563-55-3106 

営業時間／8:30～17:30（月～土） 

http://www.ootajiko.co.jp/index01.html

〒444-1304 

愛知県高浜市豊田町３－７－１２ 

TEL0566-54-0180 

営業時間／9:30～19:00（定休日：毎週

水曜日） 

〒445-0803 

愛知県西尾市桜町 2丁目 32 番地 

TEL0563-56-1856 

FAX0563-55-3106 

営業時間／10:00～22:00（年中無休） 

代表取締役 太田洋資 
300万円 
7人 
社団法人自動車公正取引協議会会員 
社団法人日本中古自動車販売協会会員 
財団法人自動車リサイクル促進センターフロ

ン回収業・引取業者登録 



 
 
     

ゆっくりとご覧いただける「キッズルーム」 

クルマが苦手な方や、初めての方でも詳しい

スタッフが丁寧に納得のいただけるまでご説明

します。ゆっくりとご覧いただける様、待合室・

キッズルームもご用意いたしております。 

●当店では、店員による強引な売り込みや、

お客様によって売価を変える販売は一切行っ

ておりません。 女性の方お一人様でも安心

してご来社いただけるお店です。 

営業の片山 
あだ名：やんしいー 

営業＆事務の榎本 
あだ名：まぁさ 

営業＆事務の松本 
あだ名：まつっち 



ニッソーレンタルリース 
 

 
 
 

 

ニーズにあわせてレジャーからお仕事まで。 
 
お客様のニーズにあわせて、さまざまなプランをご提案します。マイクロバスはお食事会や慰安会の

送迎用など、1～2時間のご利用も可能。また乗用車は代車として1週間～2週間単位のレンタ

ルも行っています。お気軽にご相談ください。 

 
幅広い車種をレンタル＆リース。 

 
トラック、乗用車から、クレーン車、産業用機械まで、お客様の目的にあわせてご提案します。 
 
主な車種と価格（参考価格です） 
29 人乗りマイクロバス 

レンタル料金／25,000～40,000 円 

長期レンタル、反復レンタルなども承ります。 

時間や内容などの詳細はお問い合せください。 

 

 
トラック、乗用車から、 
マイクロバス、クレーン車、産業用機械まで、 
幅広い車種をご用意します。 
レンタカーのことなら、 
愛知県レンタカー協会会員の 
「ニッソーレンタルリース」におまかせ！ 
お気軽にお電話ください。 
 

ニッソーレンタルリース 

TEL／0563-56-1856 

PHS／070-5647-5196 

営業時間／8:00～20:00（年中無休） 



ウォーターコートを導入されての 
ご感想を太田社長様にお聞きしました 

Q.1.ご商売の方は、軽から大型車販売、レンタルリースと幅広く展開されておりますが、特に力

を入れておられるものは何でしょうか？ 

エコカー流行の波にのる 

A1.軽未使用車の販売に 2 年ほど前からはじめております。昨今の経済不況の中、自家用車

の維持費を節約されるお客様が多く、エコカー流行の波に乗るべく出展に至りました。 

 

Q2.ウォーターコートを導入されるキッカケは何だったのですか？また導入して何年になります

か？現在まで何台くらいの施工をされましたか？ 

240 台を超えるユーザーにご愛用 

A2.出展時から導入させていただいておりますので 2 年になります。熟練の腕を必要とせず、車

の外観をキレイに保つのに最適なため導入させていただきました。 

今では 240 台を超えるユーザーにご愛用いただいております。 

太田洋資社長様 Q3.施工料金及びメンテナンス等のシステムを教えてください。 

車輌購入時にセット販売 

A3.車輌購入時にセット販売で￥29,800 で施工しております。（軽自動車対象） 

この料金で納車時 1回に加え、3 回の施工をします。 

 

Q4.ウォーターコートシステムを導入されてのご感想をお願いします。特にソフト面ではお客様との

定期的な接点が出来、サービス入庫等が増えてきたということなどお聞かせください。 

サービス収益アップに貢献 

A4.ユーザーには大変評判が良く、当店でご購入された車以外にも「施工をして欲しい」というお

声もいただいております。また、コーティングを理由に定期点検にもご入庫いただき、交換部品等

で収益アップにも大変貢献しております。 

 

Q5.施工されたお客様の反応はいかがでしょうか？ 

施工時間が短いため気軽に来店 

A5.ユーザーからは車が汚れにくいとご好評をいただいております。施工に要する時間も短いので

お気軽にお店に足を運んでいただいています。 

 

Q6.今後の展開について、何かお考えなどお聞かせください。 

既販車以外の車にも入庫 

A6.A4 でも記述しましたが、販売車以外の車にも施工して欲しいというお声をいただいています

ので、積極的に顧客を確保し、車検等サービス面でも入庫できるように努めていきたいです。 

 

 

ご感想、ご意見有難うございました。今後益々のご発展をお祈り申し上げます。    

取材担当 横井信也


